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Resumen ejecutivo
Declaración de objetivos
[Indique la declaración de objetivos de su organización].
Oportunidad de negocio 
[Detalle la oportunidad de negocio que su empresa quiere capitalizar].
Proyecciones financieras
[Describa las ventas anuales y el potencial de utilidad para que su lector comprenda la escala de la oportunidad comercial].
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Entorno industrial
Descripción general de la industria
[Proporcione un breve resumen para informar a su lector sobre la industria].
Posición proyectada para el futuro
[Describa la posición futura proyectada de su organización].
Clientes potenciales
[Describa quiénes son sus clientes potenciales].
Competidores directos
[En la siguiente tabla, detalle toda la información conocida sobre sus competidores directos].
[Año fiscal 2005]
	
	[Nombre de la empresa]
	[Competidor A]
	[Competidor B]
	[Competidor C]

	Ventas
	
	
	
	

	Utilidad (pérdida) neta del ejercicio
	
	
	
	

	Empleados
	
	
	
	

	Participación en el mercado
	
	
	
	


Marketing
Oportunidad de negocio 
[Describa la oportunidad de negocio en detalle].
Impacto de la empresa
[Proporcione una descripción detallada del impacto que tendrá el plan de negocios de su empresa en la combinación de marketing de la industria de servicios].
Estrategia de la empresa 
[Describa el enfoque de su empresa para buscar la oportunidad de mercado].
Matriz de beneficios 
[Utilizando la tabla a continuación, cree una matriz de beneficios que alinee los productos y servicios de su empresa para satisfacer los puntos débiles específicos dentro de los mercados de sus clientes objetivo].
	Puntos débiles del cliente
	Beneficios

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


Operaciones
Estructura organizativa
[Describa cómo se estructurará su organización interna de forma descendente].
Requisitos de capital
[Documente cualquier requisito de capital clave necesario para entregar los productos y servicios de su organización].
Operaciones básicas
[Proporcione una descripción detallada de la gestión de riesgos, la entrega al cliente y el servicio de su empresa].
Proyecciones financieras
[Proporcione la información financiera básica requerida para analizar el potencial de crecimiento del negocio, requisitos de capital, proyecciones de ganancias, etc.
Proporcione estados financieros pro forma de 3 a 5 años, así como un análisis de punto de equilibrio como el ejemplo que sigue].
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[Si su empresa requiere capital para esta oportunidad de negocio, proporcione detalles de su propuesta de financiación y cómo se aplicará su financiación].
Ventas


Margen bruto





Análisis de punto de equilibrio





Ingresos


Costos
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